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Riccardo Ravera, fitolare dello

di aprire un monomarca, dopo un esperi

ono un imprenditore, per questo sono con-

vinto che fare investimenti nei momenti di re-

cessione sia una scelta vincente per cresce-
‘ re~ A parlare & Riccardo Ravera, che lo scor-
~ 80 19 marzo ha inaugurato lo iRigSto-

re di Chivasso (To), dopo una collaborazione

di circa 50 anni con il marchio pesarese nel-

lo showroom di famiglia Ravera Mobili Elettro-
mestici di Caravino (To). «Mio padre inizio a vendere cucine nel
5 e negli anni Sessanta awip jf rapporto con S ifiptin SOda-
» consolidato 10 anni dopo con la scelta di lasciare tutti gli atri
Wtori di cucine e diventare rivenditore monomarca, Ora abbia-
un negozio specializzato in cucine che tratta anche Ernestome-
2 uno dedicato alla casa.

forza del brand

me di Scavolini, con le connotazioni positive che porta con sé
cui spiccIpRMata tutte la qualita ~ & secondo Ravera una

de opportunita: «Se ne/ mio negozio storico il 50% delia clien-
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_Erme di Chivasso [To]. racconta della scelta

enza di 50 anni con I'azienda

tela entra perché sa come progettiamo, reafizziamo e consegniamo e il
50% per il marchio che trattiamo, nello ore, invece, la fetta di
clienti attirati dal brand pué armivare addirittura all'80%, grazie alla sua no-
torieta e alla sua immagine legata alla qualita», Alla forte curiosita da par-
te dei cittadini, che Sempre suscita I'apertura di un flagship store, va af-
fiancata la capacita di vendita. Afferma infatti Ravera: «Abbiamo gia ven-
duto un buon numero di cucine e bagni, siamo soddisfatti di come sta
andando, soprattutto vista la congiuntura di mercato». Per I'imprendito-
re piemontese alcuni tra i principali punti di forza di lavorare in esclusiva
con ScaVelifilisano «la serieta, Ia solidita economica, il rispetto def clien-
te, la penetrazione del mercato e I'estensione della gamman,

Come scegliere un parfner

Per un rivenditore di cucine che scommette su monomarca la scelta
del partner a cui legarsi & da ponderare bene. Afferma Ravera: «4 no-
Stro avviso ScalSlinieNta i migliori sulla piazza e mette a disposizione
del progettista una gamma df prodotti con cui é possibile raggiunge-

Te bei risultati. £ un grande marchio, if pitl conosciuto in Italia,
che viene in mente quando si parla di cucines, La capacita di

i primeo
spaziare
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INSIEME DA 50 ANNI
Sopra, la famiglia Ravi che da tre
generazioni ha scefto esid

specializzata nel servizio. Alcune immagini
del nuovo Store di Chivasso inaugurato

con soddisfazione a marzo (sotto le vetrine).
In queste pagine alcuni degli arredi esposti

tra gli stili e di essere in grado di raggiungere fasce di pubblico tra loro

molto varie & uno dei tratti distintivi pil apprezzati dai partner del brand
marchigiano. Dichiara Ravera: «ConlSeauaiinl abbiameo un solo fornito-
re, ma che cl da tutto quello che ci serve, non solo moderno e classi-
co, senza precluderci nessun tipo di pubblico. Si parte infatti daile cu-
cine rivoite al primo impianto o alle seconde case, molto concorren-
Ziali e allo stesso tempo di qualita, per poi passare a una fascia un po’
pitr alta, con una gamma molto vasta, per arrivare fino alla cucina su-
per personalizzata. C'é tutto quello di cui un rivenditore di mobili ha bi-
sogno». Si tratta dunque di un'offerta particolarmente ampia che sa ri-
volgersi in modo diverso a chi cerca il miglior rapporto qualita-prezzo
e a chi & piu esigente e vuole design e progettualita. E, continua Rave-
ra, il buon rapporto qualita-prezzo che daSEaualinl non si ferma al mo-
bile: «Facendo grandi numeri, anche per quanto riguarda elettrodome-
stici e piani di lavoro ['azienda riesce a essere molto competitiva e con-
veniente per il clientes,

fistinguersi per servizio

Con il negozio tradizionale la famiglia Ravera ha scommesso su parso-
nalizzazione e servizio, stesso approccio che ha portato nello [SEaVGIE
fillstore. In particolare, racconta Ravera «da 15 anni ¢i siamo organizza-
ti per offrire il servizio di ristrutturazione “chiavi in mano®, un‘cpportunita

Progetto Cucina promatior

- SCAVOLIMISTORE |
| CHVASSO(TO] |

i Titolare: Riccardo Ravera

Apertura: 19 marzo 2015 |
l Indirizzo: corso Galileo Ferrans 59 I
| Superficie dello showroom: 250 mq |
| Numero di cucine esposte: 10
Composizioni bagno: 5 |
| Compasizioni living: 3

molto apprezzata perché permette al cliente di avere un solo interio-
cutore, Forse questo servizio ci ha permesso di affrontare in modo pil
serenc gl anni di crisi. Nel nuovo store abbiamo portato la nostra ca-
pacita progettuale e la nostra esperienza: la vendita é affidata a un ar-
chitetto che ha lavorato al mio fianco per 10 anni. C'é poi un servizio
fondamentale che viene apprezzato solo a posterion: quelio del mon-
taggio a opera del personale interno, in grado di risolvere ogni impre-
viston. Alla competenza dei venditori, SEEUBIRI aggiunge un costante
supporto, «organizzando formazione continua con corsi specializzati,
dediicati a tutti | venditori, centrati sul marketing e sul mercato.

Una casa firmata SEavalini

Altro aspetto chiave difSGaUBINI aggiunge Ravera, & I'estensione del-
I'offerta ad altre stanze della casa. [NS@aUGNAI ¢ nota soprattutto per le
cucine, ma l'ampliamento &l bagno e al living é una grandissima op-
portunita. Per chi, come noi, ha scelto di legarsi a questa azienda, si &
trattato di un vantaggio non indifferente, da trasmettere bene al clien-
te». Secondo l'imprenditore la strada del negozio monomarca & vin-
cente: ~All'estero é gia cosi, ci sona negozi dedlicati a cucine e bagni,
poi ci sono la Gd e la boutique del mobile. Penso che la strada della
specializazione sia giusta, per questo trovo molto interessante I'aper-
tura di gamma ad alin ambienti della casa »,
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